
P A M H O T E L S

N O B U   L O S  C A B O S

NEGOCIACIÓN

DATOS DE CONTACTO

Las condiciones expuestas en este documento pueden modificarse sin previo aviso, por lo que es indispensable verificar esta información con el

hotel antes de enviar cualquier propuesta a cliente.

VENTAS 

Lizet López García
llopez@pamhotels.com

PREPAGO

Tenemos Contrato de Tarifas Dinámicas 

que requiere incrementar mínimo un 20% de Mark Up. 

PRECIO A CLIENTE = Tarifa de contrato + Impuestos /.80

Se cotiza a través de Omnibees, es necesario contactar al área de Operaciones Nuba a 
cargo de Cinthya Sandoval para que algún miembro del equipo apoye con la cotización. 

CUANDO CLIENTE PAGA DIRECTO

La mejor tarifa disponible será comisionable al 15%.
Enviar factura al hotel para cobrar comisión.

LEISURE SALES MANAGER

María Fernanda Borja 
mborja@nobuhotelloscabos.com
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