CDMX, 28 de febrero de 2024

GRAND VELAS RIVIERA MAYA

PREPAGO

Por tarifa dindmica se acordd

209%0 de comisién sobre la mejor tarifa disponible.
Solicitar invoice con la tarifa neta.

CUANDO CLIENTE PAGA DIRECTO

Contactar al hotel para cotizar la mejor tarifa disponible,

y ésta es comisionable al 209%b0 a Ia salida del cliente.
Enviar factura al hotel para cobrar comision.

GERENTE DE VENTAS T&T

RESERVACIONES Gerardo Chipres

gchiprest@velasresorts.com

agencias@velasresorts.com

AMENIDADES VIRTUOSO COMBINABLES CON TARIFA NETA Y PUBLICA

« Ascenso sujeto a disponibilidad a la llegada (de Zen Grand a Zen Grand Pool / de
Ambassador a Ambassador Pool / de Ambassador Pool a Grand Class).

« Acceso en cortesia a circuito de Hidroterapia por persona, una vez por estancia.

« 50 dolares de crédito en el Spa, por adulto por dia (verificar condiciones).

« Early check-in/late check-out, sujeto a disponibilidad.

« La botella de Mezcal artesanal de bienvenida.

* Nota personalizada por parte de Nuba.

*  Wi-Fi complementario.

Las condiciones expuestas en este documento pueden modificarse sin previo aviso, por lo que es indispensable verificar esta informacion con el
hotel antes de enviar cualquier propuesta a cliente.
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A continuacion, se indica la vista que tiene cada categoria, las cuales estan distribuidas en
tres sectores,

e Zen Grand Suite, Vista a la Naturaleza ascenso hacia Zen Grand Pool Suite, Vista a la
Naturaleza.

« Ambassador Suite Vista al Mar ascenso hacia Ambassador Pool Suite Vista Frente al Mar.

« Grand Class Suite Vista Frente al Mar (Ambassador Pool tiene desde hace un par de
afios ya la misma tarifa que Grand Class por lo que no es ya realmente un ascenso, es
mas bien la preferencia del huésped que elige sector familiar (AMB) o sector de adultos
(GC).

Las condiciones expuestas en este documento pueden modificarse sin previo aviso, por lo que es indispensable verificar esta informacion con el
hotel antes de enviar cualquier propuesta a cliente.
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